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Reporting a planovani v obchodni firmé
Velkoobchod s ovocem a zeleninou BOVYS s.r.o.

O spolecnosti BOVYS:

Rodinna firma Bovys byla zalozena v roce 1994. Zabyva se ndkupem, dovozem a prodejem
Gerstvého ovoce a zeleniny. Obchodované komodity jsou nakupovény jak v Ceské republice,
tak v riznych evropskych zemich - prevazné ve Spanélsku, Polsku a Italii. Hlavnimi
odbérateli jsou mensi obchodni fetézce, gastronomické provozy, soukromé obchody, také
téméf tisic kol v celé CR a nyni i domacnosti.

Vychozi stav:

Spole¢nost vyuzivala podnikovy informacni systém ESO9. Pohledy a reporty byly
sestavovany ru¢né v Excelu pomoci kontingenc¢nich tabulek. Jejich aktualizace byla ¢asové
naro¢na. Navic tabulky neobsahovaly potfebné analytické informace o prodejni vykonnosti.
Pro ptiklad se obtizné sledovaly vady a slevy a UpIn€ chybély informace o obalech.

Co prinesla firmé BOVYS spoluprace s BestBi.cz?

1) sledovani prodejni vykonnosti firmy na denni bazi

2) moznost tvorby dlouhodobych (i ad hoc) analyz z riznych thlt pohledu:
e Produkt

Zékaznik

Linka

Typ prodeje (prodejni kanal)

Den v tydnu

Dopravce

Prodejce

adalsi ...
3) plné integrované planovani ve dvou urovnich:

e Ro¢ni planovani po mésicich
- budoucich prodejti, detailné po jednotlivych manaZerech a jejich zakaznicich
- moznost porovndni a vyhodnoceni rozdill oproti skutecnosti
- planovat Ize jak z irovné detailu, tak seskupené s naslednym rozpadem
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e Plianovani vyhledu (ofekavané skutecnosti)
- zro¢niho planu se tvoii pravidelné vyhledy - mésicni frekvence
- vyhledy jsou podkladem pro motivaci obchodnikii
- tvorba vyhledu je tém¢f automatizovana a ze strany klienta se upravuji jen
hodnoty ptedpoklddanych zmén u konkrétnich zdkaznikti a prodejcii

Hlavni prinosy pro klienta:

automatické zpracovani dat do jednotného prostredi

uspora ¢asu pri sestavovani pravidelnych reportii
poloautomatizované sestaveni planu a vyhledi

pravidelné vyhodnoceni vysledki a plini na drovni prodejcu
navaznost na motivaci zaméstnanci

pIna kontrola nad procesem prodeje

analyza divodi vad a vratek zbozi

analyza marketingovych akci na produkty a pro zakazniky
Fizeni prodeju v sitich a jejich poskytovanych bonusovych programii
analyza “novych” zakazniki

analyza vlivu dopravy na kvalitu dodaného zboZi
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